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Raccolta premi pari a 12.300.000 
euro, con un increm ento di circa  il 
15% . Questo il dato più importante 
dell’esercizio 2008 di UCA. 

Un trend in crescita , insomma, 
che è stato confermato dal raffronto 
con i risultati dell’esercizio 2007 con una crescita produttiva - equamente distribuita nei due rami 
esercitati - che ha evidenziato un increm ento a due cifre. E  tutto ed esclusivam ente di L avoro 
Diretto. 

La ripartizione dei premi acquisiti rispecchia la strategia e la dinamica della Compagnia, con una 
raccolta concentrata nel Nord e Centro Italia, con dati particolarmente positivi nel Nord est. 
In questo anno vissuto all’insegna della crisi economica, che ha investito tutti i settori del mercato, UCA 
ha ampliato l’azione di “cross selling” sulla clientela già acquisita o da acquisire proponendo prodotti 
semplici e di prezzo contenuto facilmente abbinabili al portafoglio dell’Intermediario, in grado di 
completare efficacemente le coperture dell’assicurato garantendone l’efficacia grazie all’indipendenza di 
UCA. 

Un esempio per tutti: Prima Tutela Famiglia, un prodotto low cost tutto compreso da proporre 
unitamente alle polizze tradizionali stipulate dal nucleo famigliare. 

In cantiere UCA ha già nuovi prodotti che rispondono a queste esigenze anche attingendo dal 
ramo perdite pecuniarie, che consente di sviluppare garanzie altamente innovative. 
Indipendenza, specializzazione, professionalità di team giovane ma esperto e motivato, innovazione, 
formazione, qualità di prodotto e di assistenza agli assicurati, centralità del rapporto umano: questo è il 
significato di “Essere Uca”. 
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